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Mensen.

Niet te duur. ® The war on talent.

Niet 3 jaar nodig om waarde ° 75% kans dat het een

te leveren. . .
Millennial betreft.
Snel kunnen leren. ® Verwachting matched niet
met meeste maakbedrijven.
In staat om ons bedrijf naar °

. Wie wint er dan?
een hoger niveau te brengen.



De balans opmaken.

Tiiden EN[{Ye[0lelsl Complexe
Mensen. producten.

[ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ]
[ ] [ ] [ ] (] [ ] ° °
www.elfsquad.io



Grip.

Clean order intake bij
Productie.
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Standaardisatie
bij Engineering.

Uniformiteit in
Verkoop.
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De voordeur
dicht.

Controle op
gehele proces en

dus op marges.

www.elfsquad.io



Een configurator kan je
hiermee helpen.

° Beheersen van complexiteit.
° Katalysator voor standaardisatie.
° Digitaliseren van jouw verkoopkanaal.

° Grip op het proces.






https://docs.google.com/file/d/12Fyj72klBSHSTRqBSI10mWcyrdToyNzu/preview

Elfsquad configurator.

Focus op je gebruikers.

Omarmd door de opkomende
arbeidsmarkt.

Volledig geintegreerd.

Zodat je opvolging automagisch gedaan
wordt.




76% minder fouten.

CTOvs ETO in een configuratie van veel
van onze klanten:

- 80%CTO

- 20%ETO

Grip op voorcalculatie en nacalculatie.

elfsquad




Inwerkperiode van 12
haar 2 maand.

Doordat het productaanbod is
vastgelegd in de configurator.

Grip op time to value.

elfsquad



86 % sneller offreren.

Wie zet de benchmark?

Grip op concurrentie.

elfsquad






@ L eiderschap




